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Кому будет 
полезен вебинар?
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Начинающим таргетологам/смм
cпециалистам

Предпринимателям, которые самостоятельно 
занимаются продвижением VK

Экспертам, находящимся на старте 

Бизнесам и экспертам, у которых 
небольшие бюджеты на рекламу

Специалистам из event сферы 



Зачем необходимо 
сообщество?

01 02

03 04

Сообщество может заменить сайт 
или стать дополнением.

Контент в сообществе прогревает 
аудиторию к покупке, повышает 
лояльность.

Инструменты сообщества помогают 
довести потребителя до целевого 
действия.

Разнообразие возможностей 
сообщества делает его полезным 
для любого бизнеса.



Подготовка 
сообщества



«Отгадай Мелодию»
в Твери 

• Разработанный  дизайн-код
(афиши, посты, видео обложки, рассылки, оформление)

• Продуманный вовлекающий контент 

• Настройка меню

• Создание чат-бота 

• Использование всех видов контента
(видео, клипы, фото, статьи) 

Сообщество создано в октябре 2023 года, франшиза. 
Музыкальная викторина, которая проходит более 
чем в 30 городах России, Казахстана и ОАЭ.

Ключевые моменты подготовки 
сообщества: 



Обложка и описание 
сообщества:
обязательные составляющие

Описание 
сообщества

Обложка в мобильной 
версии

Обложка 
пк версии



Контент С помощью контента:

рассказываем о проекте 

показываем эмоции игроков 

выделяем конкурентные преимущества

Викторины в виде опросов на тему музыки

Видеоконтент

Клипы

Призывы отмечать в своих социальных сетях

В постах постоянно выкладываем фото игроков 
и они поэтому ими делятся



Альбомы
с фотографиями игр



Для новичков/о нас



Примеры наших 
публикаций

Репосты с отметками Видео с игр



Видеоконтент



Опросы 
в развлекательном 
формате



Призывы отмечать нас 
в социальных сетях

вы можете адаптировать 
под себя



Бесплатные инструменты
для продвижения

Стимулирование 
«сарафанного радио»,
конкурс репостов

2

Senler | Рассылка
анонсов

1



Senler

(оповещение для тех, кто 
не сидит в группе, напоминают 
о мероприятии)

рассылки на каждую 
игру

охват более 200 
человек



Конкурс репостов

(повышение узнаваемости 
среди знакомых наших 
игроков)

проводится во время 
игры

очень простые условия



Платные инструменты
для продвижения

VK реклама2

Посев в пабликах
напрямую

1



Закуп рекламы 
в пабликах

(Повышение узнаваемости, 
дополнительные касания)

напрямую через 
администраторов закупали

проблематично собирать 
статистику

результата не принесло, только 
повышение узнаваемости



VK Реклама



Тестовый запуск

Подписка на сообщество 
С оптимизацией и без

Цель: 



Аудитории:

01 02

03

04

Автоматический выбор 
мест размещения

Подписчики конкурентов.
Широкая аудитория на Тверь. 
Любой пол от 25 до 55 лет.

Аудитория по интересам (рестораны, афиша мероприятий).
На каждый интерес отдельная группа.

Аудитория Тверских сообществ (ресторанов, караоке, городские).
Отдельная группа на сообщества ресторанов и караоке.
Отдельная группа на городские сообщества.



Подписчики 
конкурентов

найдите «сообщества»

введите название 
сообществ конкурентов
или

добавьте ссылки на них 
списком

В интересах 
и поведении:



Подписчики тематических 
сообществ

введите тематические 
сообщества
или

добавьте ссылки на них 
списком

В интересах 
и поведении:

найдите «сообщества»



Аудитория
по интересам

Аудиторию можно добавить:

через «добавить группу»

через «дублировать группу»

или

В интересах и поведении, найдите «интересы», 
найдите подходящие интересы для вашей целевой 
аудитории



Широкая аудитория

Проект гео зависимый, 
при этом город небольшой

Для разных возрастов и пола

Прогноз целевой аудитории 
до 500 тыс. человек



Тестовый запуск.
Креативы

Все форматы: 
фото, видео + тестировала 
генерацию изображения с помощью 
нейросетей в рамках РК 

Видеоформат



Еще несколько примеров креативов

Эмоции НейросетиАфиши



Статистика
Сначала результаты 
были нестабильны

Анализировала, какие 
аудитории и объявления 
себя показывают лучше

Например, здесь можно увидеть 2 объявления 
с наименьшей стоимостью подписчика: 15.86 и 28.70



Статистика

По аудиториям лучше себя показала: 

Широкая (так как город сравнительно небольшой)

Аудитория, которая интересуется афишей мероприятий

Аудитория конкурентов

1

2

3



Увеличение 
бюджета



На тестовый 
период

Общие затраты
с октября 2023 года
по апрель 2024 года:

32 149 ₽

было потрачено 

5 000 ₽

Основной упор сделала на широкую 
аудиторию и на аудиторию конкурентов 

запуск кампаний на отдельные игры 
с определенной датой

на креативы, которые показывали лучший 
результат

Средний бюджет в день – 150 ₽

+

+



Объявления, 
которые были 
основными.

важно оставить кампании, которые будут 
работать в долгую, так алгоритмы лучше 
обучаются



Результаты



Всего:

подписчиков
с рекламы650

кликов4 455



Средняя стоимость 
подписчика

49,46 ₽

Средняя стоимость 
клика

9,97 ₽



Статистика по регистрациям на игры

53%41%

6% 10%

30%

10%

50%

12%

35%
53%

Ноябрь 2023 Декабрь 2023 Февраль 2024

рекомендации от друзей

VK Реклама

Другое

рекомендации от друзей

VK Реклама

Другое Уже были

рекомендации от друзей

VK Реклама

Уже были

1 игра 2 игра 3 игра



Выводы



01 Важно грамотно упаковать свое сообщество

02 Контент должен быть вовлекающим и понятным

03 Не бойтесь пробовать разные инструменты, 
платные и бесплатные

04 В рекламе тестируйте связки: аудитории,
креативы

05 Подписчиков можно привлечь даже 
с небольшими бюджетами



Курс от обучающей 
платформы VK для бизнеса

https://vk.cc/cqbTFO

«Как продвигать сообщество         
в VK Рекламе» 

https://vk.cc/cqbTFO


Ваши вопросы



Спасибо 
за внимание!
Екатерина Белозерова


